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WE KNOW FASHION 



Bisogna migliorare la redditività 
e diminuire i prezzi, inserire sempre
più prodotti sul mercato
ma comunque al momento giusto e impiegando le stesse risorse.Bisogna prevedere cosa vogliono i clienti anche

con 9 mesi di anticipo 
con una filiera molto complessa 
e la produzione in luoghi lontani. 
La comunicazione è difficile e non c’è spazio  per gli errori.
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Molte aziende della moda  si possono identificare in questa 
citazione e anche la tua azienda potrebbe non essere in 
grado di governare come vorrebbe tutte queste  aree ma 
magari  subirne l’impatto. L’industria della moda è 
appassionante ma anche difficile e complessa

E tu ti devi concentrare sulla guida del tuo business guar-
dando  avanti per cogliere  le nuove tendenze e mantenere 
la redditività. 

Sono solo alcuni dei motivi per cui hai bisogno di una 
soluzione specifica, progettata  per l’abbigliamento e
l’industria della moda. E proprio dall’esperienza  ricavata 
sin dal 1991 in oltre 250 aziende nasce TRIMIT Fashion.

 TRIMIT Fashion vanta una conoscenza pratica e profonda 
del settore tale da aver  ottenuto da  Microsoft il 
riconoscimento come ”The Best Vertical Solution”.
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CONOSCENZA 
SPECIFICA DEL 
SETTORE

INGROSSO / PRONTO MODA
E’ un’industria basata sui rapidi cambiamenti e orientata 
dalla moda dei grandi centri urbani. Spesso i designers 
hanno avuto la loro ispirazione dalle capitali della moda 
come Milano, Parigi, New York e Londra. Bisogna avere il 
prodotto giusto al momento giusto. In pochi mesi, in alcuni 
casi anche settimane, il valore potenziale del magazzino 
diminuisce fin quasi ad annullarsi. 

PRODUZIONE

E’ l’azienda di produzione dove, di giorno in giorno, ogni 
articolo diventa sempre più costoso e i lotti di produzione 
sono sempre più piccoli. Tutto si gioca sulla capacità 

di lavorare alla massima efficienza e in tempi stretti. E’ 
importante avere pieno controllo di tempi e scadenze, per 
rispettarli e raggiungere l’eterno obiettivo di ridurre il 
time-to-market.

RETAIL

Questi clienti sviluppano la filiera fino ad includere i negozi  
propri o in franchising. In questo caso è fondamentale 
avere una chiara strategia di comunicazione interna per 
padroneggiare il flusso di informazioni tra il back office e i 
vari negozi. Inoltre, la capacità di gestire attività di busi-
ness B2B sta diventando basilare.

Cos’è l’industria della moda? In realtà non c’è 
una risposta univoca a questa domanda. 
Tuttavia, i nostri clienti si possono più o meno 
definire entro queste categorie:
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WORK WEAR  E  CORPORATE WEAR

In questo segmento, ci sono alcuni modelli di base che 
tipicamente hanno un ciclo di vita molto lungo e sono   
configurabili per soddisfare le esigenze dei clienti. Una 
tuta da lavoro non è solo una tuta ma un prodotto 
complesso, con un sacco di optional su misura per il 
cliente, da produrre spesso in piccole serie. 
Per vincere le gare in questo settore è fondamentale 
configurare rapidamente il prodotto applicando definite 
regole ai diversi modelli. Questo evita di coinvolgere il 
back office e designers guadagnando tempo prezioso.

CALZATURE E ACCESSORI

E’ il segmento dalle problematiche simili all’ingrosso e al 
pronto moda ma in questo caso scarpe, gioielleria, 
occhiali e borse si aggiungono aumentandone la 
complessità. Questo significa altri diversificati articoli da 
gestire, ancor più impegnativo e quindi strategico il con-
trollo di tutti i processi di workflow, per avere il prodotto 
giusto al momento giusto. 

LIVING

Questo è il caso dell’azienda di moda che si incrocia con 
mobili e articoli di arredamento. Le linee di separazione 
tra queste, tipicamente diverse e lontane, categorie 
di prodotti si stanno sfumando perchè sempre più si                       
potranno acquistare questi differenti tipi di prodotti nello 
stesso negozio. E’ una tendenza in prevista continua cre-
scita negli anni a venire.
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IMPLEMENTATO DA
ESPERTI CERTIFICATI

SUPPORTO LOCALE

TRIMIT non sceglie un partner qualsiasi ma seleziona con 
molta attenzione i suoi partner per assicurare una 
corrispondenza tra i reciproci obiettivi.
Moda Solutions nasce dalla fusione di competenze IT nel 
settore della moda e del software gestionale Microsoft 
Dynamics Nav. Modasystem, con sede a Bassano del 
Grappa, vanta un’esperienza maturata in oltre 70 aziende 
di abbigliamento e calzature in 20 anni d’attività, il gruppo 
EOS Solutions, è il principale partner di Microsoft Italia dei 
software gestionali con sedi a Milano, Bolzano, Verona, 
Padova, Bologna, Udine, Perugia e Innsbruck ed  Aura è 
una software house di nuova generazione che sviluppa 
soluzioni web, tablet e mobile per aziende fashion. 
Moda Solutions propone soluzioni di eccellenza, rivolte al 
futuro, con un metodo di implementazione contraddistinto 
da robuste competenze tecnologiche e di processo e 
dall’alto livello di specializzazione.

Da Milano, Bolzano, Padova, Udine,
Verona, Perugia e Bassano del Grappa.

In Moda Solutions si fondono le compe-
tenze di Modasystem, con oltre 70 pro-
getti moda attivati, e del Gruppo Eos, una 
struttura composta da oltre 120 profes-
sionisti con centinaia di implementazioni 
Microsoft Dynamics Nav.
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Il nostro obiettivo è che Microsoft Dynamics NAV e la 
Soluzione TRIMIT coprano la maggior parte delle esigenze 
di una società, minimizzando così la necessità di 
personalizzazioni. 
Ogni azienda può adattare il sistema grazie alle 
parametrizzazioni e non attraverso personalizzazioni di 
programmazione. TRIMIT è fatto di componenti e rende 
possibile configurare il sistema esattamente alle esigenze 
di ogni azienda, con un minimo di risorse di 
implementazione e personalizzazione. TRIMIT non sos-
tituisce le funzionalità di Microsoft Business Solution ma le 
estende e le migliora.

Trimit rilascia frequenti aggiornamenti per sostenere e 
promuovere una strategia volta a mantenere tutti i clienti 
Microsoft Dynamics NAV Trimit up-to-date. 

Con questo metodo di business TRIMIT, tutti i clienti pos-
sono lavorare sulla stessa identica versione. 
Le funzionalità nuove vengono poi sviluppate in stretto 
dialogo con i partner 
internazionali in base 
alle esigenze delle 
varie aziende per poi 
distribuirle a tutti i 
clienti con le release 
successive.
In questo modo, 
TRIMIT soddisfa le 
richieste di mercato
assicurando ad ogni 
azienda il costante 
aggiornamento.

Special
adjustments

Customized functionality

TRIMIT PartnerVendor

REFERENZESICUREZZA DEL
PRODOTTO

“ZERO COSTI DI UPGRADE”

Zero cost upgrade
The Best Vertical Solution

Centinaia di aziende possono attestare
la professionalità dei nostri analisti e 
collaboratori e l’efficacia della nostra 
metodologia di implementazione.
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IL FLUSSO 
DEL FASHION 

TRIMIT Fashion offre una copertura completa 
di tutti i processi ed è supportato dalla tecno-
logia del portale TRIMIT Fashion lungo tutta 
l’intera catena del valore.

Il pieno controllo del flusso del fashion             
aumenta l’efficienza e accelera la crescita.

Microsoft Dynamics NAV
Microsoft Oce

Microsoft Windows
Microsoft Server System

B2B

B
2C

S
ales A

g
ent

Supplier Portal
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L’ULTIMA TECNOLOGIA
TRIMIT Fashion utilizza e si integra con la più recente tecnologia Microsoft. Molto probabilmente questa ben nota 
tecnologia è già presente in azienda vuoi nel sistema di posta elettronica Outlook, vuoi nella suite di Microsoft Office 
o in altre applicazioni. TRIMIT Fashion è una soluzione ”Zero cost upgrade” facilmente aggiornabile all’ultima release 
tecnologica rilasciata da Microsoft.
Non si rimane vincolati a soluzioni, che possono diventare obsolete, basate su tecnologie superate perchè difficili e 
costose da aggiornare. Ogni azienda ha tutto l’interesse a mantenersi aggiornata alla soluzione standard di ultima 
tecnologia per usufruire di tutti i nuovi sviluppi ed è proprio questo che TRIMIT rende possibile.

TRIMIT FASHION FLOW

Trimit Fashion offre tutte le funzionalità standard
attese da una soluzione IT per il fashion ma anche 
molto di più.

Partendo dalla creazione dello stile nel PDM, 
attraverso le campionature e il processo di 
produzione fino al controllo di magazzino e le vendite 
attraverso i diversi canali di vendita.

Con Dynamics NAV e TRIMIT è coperta l’intera filiera 
con una soluzione  completa che permette di 
affrontare le sfide di ogni giorno rendendo molto più 
efficiente il lavoro quotidiano. Ed è quanto serve per 
sopravvivere nel complesso mondo della moda.

TRIMIT PORTAL 
TECHNOLOGY

Il TRIMIT Portal Technology offre funzionalità extra 
che ti danno un vantaggio competitivo unico. I portali 
danno accesso immediato alle informazioni per i 
partners esterni come negozi, agenti di vendita, ecc. 

Inoltre, i portali offrono funzionalità modulari integrate 
direttamente a Microsoft Dynamics NAV. 

Con i Portali Trimit può essere estesa la gestione
della  filiera sia verso la produzione che verso le 
vendite, mantenendo il controllo di questi processi 
dallo stesso unico sistema.
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PRODUCT DESCRIPTION

ACQUISTI

• Quantità minima/  
 quantità multipla
 costi addizionali 
 (trasporto, dogana  
 ecc.)

• Ordini a disporre

• Matrice acquisti 

• Pricing avanzato

• Scontistica
 avanzata

• Mail, Fax o stampa  
 degli ordini  incl.  
 stampe degli   
 annullamenti

PDM
CREAZIONE

• Stile, Colori e  
 Tabella Taglie

• Wizards e Tem- 
 plates di  Facile e  
 Veloce Generazione

• Varianti illimitate

• Assortimenti/Pre- 
 Imballi

• Gestione Immagini

• Collezioni/Gestione  
 Stagioni 

• Tabella  delle  
 Misure

• Distinta base

• Calcolo prezzi

• Workflow 

• Commenti

• Note di lavorazione

• Attributi dei 
 Clienti

• Istruzioni di  
 Imballo

• Matrice di Vendita

• Tipi d’Ordine (Pre- 
 Sale, Stock Order)

• Check Disponibilità  
 Online

• Avanzato Pricing

• Scontistica Avanza- 
 ta (Multipla)

• Blanket Order

• Configuratore di 
 Prodotto

• Provvigioni

• Gruppi d’acquisto

• Vendite  
 Intercompany

• Proposte acquisto
 su base  vendite 
 e magazzino o da 
     piano di produzione 

• Proposte ordini 
 produzione basati
     su base  vendite 
 e magazzino o da 
     piano di produzione 

• Configurazione di   
 ogni prodotto

RICEVIMENTO 
MERCE

• Registrazione dei  
 prodotti in entrata
      anche con barcode

• Summary Invoicing

• Gestione delle 
 ubicazioni 

VENDITE MRP
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PICKING

• Regole flessibili  
 per generare pro-
      poste di prelievo 

• Proposte di picking  
 basate sulla 
     disponibilità

• Gestione per 
 ubicazioni

• Integrazioni per 
 spedizionieri

• Barcode Scanning

FATTURAZIONE

• Fatturazione   
 immediata

• Summary Invoicing  

• Fatturazione  
     differita  

• Stampa documenti   
 di trasporto e di  
 esportazione

• Fatturazione   
 cartacea, via edi,
      fax, mail

RECLAMI

• Registrazione con o 
 senza riferimento  
 fattura

• Riscontro prezzo e 
 sconto applicato 

• Differenti azioni  
 verso clienti e
 fornitori 

• Gestione della   
 sostituzione

• Gestione del reso

REPORTS 
STATISTICHE

• Report standard  
 inclusi

• Statistiche di  
 vendita avanzate

• Generatore di  
 report integrato

• Integrazione con   
 MS Excel

• Integrazione con BI

$
ECONOMICO  

FINANZIARIO 

• Funzioni avanzate 
 per i costi e  i prezzi 
     standard

• Costi dei servizi

• Disposizioni di   
 acquisto e vendita  
 (oneri, trasporti,  
 commissioni)

• Intercompany  
 (automatione degli  
 scambi tra società  
 consociate)

• Stampa documenti   
 di trasporto e di  
 esportazione

• Fatturazione via  
 cartacea, via edi, 
     fax, mail
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SUPPLIER
PORTAL
In un mondo in cui i tempi di sviluppo e          
consegna dei prodotti via via si accorciano e
le catene di fornitura diventano mano a mano 
più complesse, i vantaggi competitivi si
colgono riducendo al minimo gli errori,
eliminando il lavoro ridondante e migliorando 
la comunicazione con le informazioni on-line.
E’ così che si può sviluppare la catena del 
valore e abbreviare il ”time-to-market”!

SUPPLIER PORTAL 

La maggiore difficoltà, data dall’esternalizzazione, è far 
comprendere ai fornitori esattamente le specifiche 
richieste e far consegnare entro i ragionevoli termini 
pattuiti, senza fraintendimenti ed equivoci di sorta.
Il Supplier Portal TRIMIT è il punto nevralgico per la 
collaborazione di domani con i fornitori. Rimanendo, 
azienda e fornitori, collegati allo stesso sistema gestionale 
si può operare  condividendo direttamente le informazioni.
Il Supplier Portal TRIMIT aiuta a mantenere il controllo 
dell’esternalizzazione e ad espanderla in nuovi ambiti 
come i commenti on line, i controlli a campione, le 
misurazioni, le distinte basi, le quotazioni e il controllo di 
qualità. Si beneficia di una comunicazione diretta, con il 
partner estero, dal proprio sistema e l’accesso istantaneo, 
da entrambi i lati, alle informazioni abbrevia il complessivo 

time-to-market e permette di dedicare meno tempo nella 
gestione delle informazioni ma più tempo alle attività a  
valore aggiunto.

TRIMIT FASHION SALES AGENT 

Questo portale è dedicato al team di vendita diretta e agli 
agenti. Permette, scegliendo clienti e negozi, di effettuare 
l’ordine attraverso una semplice ed intuitiva interfaccia 
utente. La selezione dei prodotti può essere fatta a video o 
con uno scanner di codici a barre.
Con questo strumento la forza vendita ha accesso ad 
informazioni su nuovi prodotti, su clienti, ordini inseriti, 
dinamica delle vendite ecc.
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SALES PORTALS

TRIMIT FASHION B2B

Questo portale permette di espandere la propria rete, fino 
a includere i propri negozi (retail) o i grandi distributori. 
I negozi possono con immediatezza disporre di  
informazioni rilevanti (relative disponibilità, tempi di 
consegna, ecc) per se stessi o i propri clienti.
Dà la possibilità ai rivenditori di recuperare o richiedere  
informazioni al di fuori degli orari di apertura.
I negozi possono ordinare direttamente ogni volta che lo 
desiderano  senza telefonare o inviare fax.

TRIMIT FASHION B2C

E’ lo strumento con cui l’utente finale può trovare 
informazioni utili riguardanti i prodotti, le modalità di 
consegna, la società, ecc. Inoltre offre al cliente finale la 
possibilità di inserire e monitorare propri ordini.
L’interfaccia grafica di questo portale è però diversa 
dalle altre, perchè l’immagine, il layout e la grafica sono 
elementi fondamentali per suggestionare e influenzare  il 
cliente finale e le aziende della moda devono essere
particolarmente attente  a trattenere i clienti onsite anche 
con forum e club fedeltà.

Nel panorama commerciale attuale sempre 
più aziende cercano alternative di vendita 
su nuovi canali esterni, per intercettare altri 
gruppi di clienti, controllare i costi e produrre 
nuovo profitto.  Altre invece analizzano i 
processi interni migliorando la gestione degli 
ordini, mantenedo aggiornati i collaboratori 
su prodotti nuovi o dismessi o consentendo ai  
negozi, propri o non, di ordinare direttamente 
con  un sistema automatizzato. Qualunque  
azienda si riconosca in questo contesto non 
potrà non apprezzare i TRIMIT Sales Portals.
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TECHNOLOGY

MICROSOFT DYNAMICS 2013 
RENDE IL LAVORO ”SEMPLICE,     
INTELLIGENTE E INNOVATIVO” 

NAV 2013 è costruito su una nuova struttura, basata sulle 
persone e il loro ruolo, piuttosto che sui diversi processi. 
Questo approccio, basato sui ruoli individuali, consente di 
accedere alle informazioni, attività e processi di business 
rilevanti per il singolo in un’unica, personale e integrata 
visione. Facilita il lavoro e l’efficacia del personale e 
assicura la competitività dell’azienda.

ZERO COSTI DI UPGRADE  
LA TUA SOLUZIONE  PER  UN          
SUCCESSO SEMPRE MAGGIORE

Insieme a tutti i citati vantaggi Microsoft Dynamics NAV 
2013 consente di aumentare la produttività, migliorare la 
capacità di adattamento al business e aumentare il valore 
degli investimenti IT.
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CERTIFICATA GARANZIA DI        
COMPETENZA DEL  PARTNER E 
DELLA SOLUZIONE

TRIMIT è certificata come Microsoft Business Solutions e 
ISV (Independent Software Vendor). 
Con Microsoft mantiene  uno strettissimo rapporto di 
collaborazione tanto d’aver ottenuto il riconoscimento 
come ”la migliore soluzione verticale” e come Microsoft 
Gold  Certified Partner garantisce il massimo livello di
competenza nelle sue tecnologie.

PORTALI  ORIENTATI ALLE          
MANSIONI, FACILI DA USARE  & 
WEB-BASED

La tecnologia dei TRIMIT Portal è basata sulla più 
moderna piattaforma Microsoft .NET 3.5 C# usando 
tecnologie come SQL Server 2008, AJAX, LINQ per ADO.
NET EF, XAML/WPF e Silverlight, WCF/WebServices, FTP, 
WebDAV, Message Queuing, SharePoint e Office 2007.
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TRIMIT A/S
Livøvej 23
8800 Viborg
Denmark

Phone +45 7020 8970
info@trimit.com

www.trimit.com

MODA SOLUTIONS srl
via Bgt. Granatieri di Sardegna, 36 
36061 Bassano del Grappa (VI)

Phone +39 0424.219078
info@modasolutions.it


