m Microsoft Dynamics 365

Offri ai tuoi clienti

il Customer Journey che si aspettano

Dynamics 365 for Sales si integra con Linkedin e le familiari applicazioni Office 365
come Outlook, consentendo ai tuoi clienti di vivere una Sales Experience memorabile.
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Gestisci Coinvolgi Interagisci

piu relazioni i clienti con i clienti

con i clienti su piu canali piu velocemente
simultaneamente

Con la soluzione aziendale end-to-end Dynamics 365,
Microsoft supera i confini tra ERP e CRM e crea un nuovo tipo
di business application che integra le funzionalita di entrambe le soluzioni.
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